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Acquisition du Garage 
 CITROËN DARROMAN  

à SAINT-ANDRÉ-DE-CUBZAC 
par M. Paul PARANTHOËN  

notre P.D.G.

En juin 2007, mise en place  
d’un service de location  

de véhicules courte durée :  
UCAR LOCATIONS.

Opportunité de représenter la 
marque RENAULT toujours à 
SAINT-ANDRÉ-DE-CUBZAC et 
d’élargir ainsi notre offre de 

véhicules.

Naissance du logo MJ2P.

NOS TEMPS FORTS

Le Groupe MJ2P Automobile c’est 
aujourd’hui le premier réseau 
d’agents de Marques en  France. Il 
regroupe 14 sociétés, avec plus de  110 
Collaborateurs.

Nous commercialisons plus de 3000 
véhicules en 2023.

Femmes et hommes de terrains, nous 
recherchons la proximité avec nos 
clients en proposant toujours plus de 
services :

• La vente de véhicules neufs et 
d’occasion.

• Le financement, la reprise.
• Les services de réparation 

multimarques en   mécanique et 
carrosserie.

• L’assistance / dépannage.
• Des services de location courte et 

longue durée pour des véhicules de 
Tourisme et Utilitaires.

• Une activité B to B 

Nos collaborateurs véhiculent, 
chaque jour, les valeurs d’honnêteté, 
transparence et professionnalisme.

2010

Reprise du garage CITROËN à 
PUGNAC.



NOS TEMPS FORTS

2014

2016

Rapprochement et rachat du 
groupe ASA AUTOMOBILES 
qui représente les agences : 
RENAULT BLAYE, PEUGEOT 
BLAYE, RENAULT ST AUBIN 

DE BLAYE, RENAULT 
JONZAC, CITROËN ST CIERS, 
CARROSSERIE ESTUAIRE ainsi 
qu’un service de dépannage.

Mise en place d’une franchise 
mandataire, DISTINXION à 

LIBOURNE : proposer la vente 
de véhicules multimarques à 
faibles prix et kilométrages.

2023

RENAULT LESPARRE
intègre le groupe.

2018 2022

2019-
2021

Intégration des agences 
PEUGEOT LESPARRE MEDOC  

et POINTS.

Création d’une centrale d’achat 
et de revente de véhicules 

multimarques.

Mise en place de la Location 
Longue Durée (LOA) – LOC’util 

– Financement de véhicules 
Société et utilitaires.

Naissance de notre activité 
MJ2P PRO – Commercialisation 
de nos applications et services 

auprès des professionnels.

Développement de la digitalisation  
au sein du Groupe. Création de nos 

propres outils de pilotage :

• C.R.M (Outils de gestion de la  
relation clients)

• Console de publications 
(Centralisation de nos différents 
flux de véhicules à particuliers et 

professionnels)

• Création de la marque CARDEO, 
société de ventes de véhicules 
multimarques aux particuliers  

adossée à un site 100 % Digital : 
CARDEO-AUTO.COM. De la commande 
à la livraison en passant par la reprise 

et le financement, l’acte d’achat 
digitalisé.

• Mise en place de OTO, un support 
qui abolit les distances et permet de 

téléporter nos commerciaux.



NOTRE IMPLANTATION


